Rady adwokata dla aplikanta adwokackiego

Filipowi, ur. 02 maja 2006 r., za ragastnienia

1. Pametaj: masz jedno nazwisko, nawet gdyby byto dwucates. Dbaj o nie. Ono jest
Twoja wizytdwka. Znakiem towarowym. Dlaczego nie miatoby ono énveartcci
rownej lub wyszej jak np. ,John Coca — cola” ?

Pametaj: inni tez map nazwisko.

Jesté aplikantem adwokackim, nie adwokatem.

To Ty zlazytes wniosek o przycie do adwokatury. | clonie Ty formalnie

decydujesz o tym: czy zostaniesz adwokatem, wiedzgdy lkedziesz wiedzial, co

najmniej tyle, co egzaminatorzy, nikt nie odwasic zamkmy¢ Tobie drzwi
wejsciowych. Adwokatura czeka na — cokolwiek by to zya - madrych,
odwaznych i niespolegliwych.

5. J&li chcesz zosia adwokatem, wykonuj obowzki aplikanta tak, jakby juz byt
adwokatem. Przy czym paetdj, ze ,jakby”, to nie ,jak”.

6. Poznaj zasady etyki wykonywania zawodu. Ich znaj@gnmaze uchront Ciebie od
przykrych ddwiadcze. Istnienie tych zasad jest dowodem na #e,i adwokaci
podlegay zasadom.

7. Kazdego dnia przeczytaj i poznaj chadig jedry instytucg z Kodeksu cywilnego i z
Kodeksu karnego. A gdy je poznasz; ahlej. Po roku édziesz ich znalgcznie 730,
a po latach aplikacji ... ? A po (...) latach ?

8. Ucz sk.

9. Im jest& bardziej wydajny, tym miaesz wecej (...) pozna.

10.Badz uprzejmy,zyczliwy i uczynny, ale nie dajswykorzystywé.

11.Usmiechaj s¢, ale nie jak gtupi do sera.

12.Méw, gdy musisz. Nigdy wicej. Mow wyranie, a gdy widzisz,ze Ciebie nie
stuchaj, zamilcz, a gdy dostrzegnilczenie: spytaj §i czy nie przeszkadzasz ?

13.Przed wypowiedzi, naszkicuj sobie jej tezy pagtajac 0 przedmiocie sprawy oraz o
tym, ze ,dtugie wypowiedzi poruszagiedzenia, a krotkie serca”.

14.Pisz, gdy musisz. Przemyst papierniczy trzymngadsibrze. Nie musisz go wspiéra

15. Pamgttaj, ze nadmiar stow bywa egto wyrazem deficytu argumentéw.

16.Dbaj o forng, gdyz nie ma tréci bez formy. Wyjustuj tekst. Pamaj, ze czytajcy
moze mig€ staby wzrok. Podk&aj istotne sekwencje. Chonie ,szata zdobi
cztowieka”, milej patrzy sii odbiera to, co jest przyjazne dla oka.

17.Stuchaj, ale przerywaj, gdy rozmowca bredzi.

18. Pytaj respondenta: co chce od Ciebie ? Nie wssydpowiedzi€: przepraszam, ale ja
Pang/Pana nie rozumnai

19.Zwré¢ uwag na to, czy Twoj patron zanim poprosi o zagtatyskretnie rozpyta w
kierunku maliwosci jej dokonania.

20.Zastanéw si nad pytaniem: dlaczego klienci przychedio Twojego patrona ?

21.Zastanéw si nad pytaniem: dlaczego Twaoj patron nie przyjmugedej sprawy ?

22.Zastanéw si nad pytaniem: dlaczego masz tego, a nie innegormmaf

23.Stuchaj patrona, ale przerywaj mu, gdy bredzi. poelwaaj jego kompetencji przy
klientach, chybae jego niekompetencja zageainteresom klienta.(,Panie mecenasie,
uprzejmie prosgna strog. Musz caos powiedzi€.”)

24.Zanim zakwestionujesz cudze stanowisko, upewnij @ Ty masz ra€j Zrob to
tagodnie, na igkko, ale jednoznacznie.

Ppwn



25.Przed wyfciem do Sdu, na stubowe spotkanie, upewnij¢siczy nie doszio do
,fozbieznosci” zapiséw z Twoim kalendarzem.

26.Przed wejciem na sa&l rozpraw, sprawg czy na wokandzie jest sprawa, na Ktor
przyszedts.

27.Nie wazelinuj nikomu, chbbadz uprzejmy izyczliwy.

28.Nie tworz uktadow. One magdkrepowa i krepuja Twoja wolnaseé.

29.Ubieraj sé schludnie, czysto i mitlo dla oka: nie nosisz to@tora zakrywa
réznorodnd¢ odziery. Ubior jest wyrazem uznania powagi, ktéra jeshlgana’
klientowi, sprawie, instytucji, przed kwystpujesz.

30.Badz czysty. Cokolwiek by to znaczyto. Mesz pachnig ale dyskretnie. Pagtaj, ze
zapach alkoholu nie jest ulubionym zapachem nasmgbondentow, chybee jest to
zapach ,neutralnej’” wody toaletowej.

31.Miej zawsze co najmniej dwa pisadta oraz wolnekiart

32.Miej przy sobie wizytowk swop i patrona. Daj, gdy Ciebie o gipoprosza. Nie
wychod: z inicjatywy przekazania wizytowki jako pierwszy.

33.Nie narzucaj si swop 0sola.

34.Nie kitam.
35. Nie tworz bliskich relacji osobistych z klientemdetyczy to klientow kadej z pici.
(Jak ,juz”, to ,po sprawie”, ,po sprawie” — mawiat adw. Miah Domagata.

Pamitam). Emocije, nawet pozytywney saburzeniem dla rozumowego postrzegania
Swiata.

36.Nie tworz bliskich relacji z osobami waowymi. Gdy ,c@” nie wyjdzie ,miedzy
wami”, obiektywizm rozpoznania sprawy, w Kktérej wgmijesz, mee zosta
naruszony przez pryzmat tego, co ,minione” a niesze”.

37.Rozmawiggc z klientem zachowaj powagNie przeklinaj. Jdi zazartujesz, niech to
bedziezart na poziomie. Bz krytyczny do tego, co mowi klient. Nie dag awiesé.

38.Badz krytyczny do samego siebie.

39.W sprawach karnych pagtaj, ze ch@ nie Ty masz co udowodné, to jednak na
obronie cizy obowpzek przekonania §8lu, ze oskatyciel s myli. Przynajmniej
czasami.

40.W sprawach cywilnych partaj o kontradyktoryjnéci w dowodzeniu swoich raciji.
Udowodnt, znaczy przekortasktad gdzacy — w oparciu o przeprowadzone dowody -
o stusznéci danych twierdze

41.Pametaj: S3d jest przede wszystkim od oceny dowodow, a niglabierania.

42.Koledzy i kolezanki — nie tylko z aplikacji - to konkurencjaa® zazdrosny o wiedz
Nie wstyd: sie uczy i wiedzig€ wiegcej. Niech Tobie zazdroszgza nie Ty im.
Aplikant, ale nie tylko aplikant, ma prawo nie wesef, ale nie ma prawa nie chéie
wiedzigt.

43.Podajc reke koledze, podawajeke kolezance. Nie tworz sytuacji, w ktérej nie
chciatby komukolwiek podargki, albo ki nie chciatby podareki Tobie.

44.Nie zapominaj powiedzée ,dzien dobry”: ten mowi pierwszy, kto grzeczniejszy.

45.Nic sie nie stanie, gdy zapomnisz powiedzigdo widzenia”. Twoje zyczenie
ponownego ,widzenia” ma charakter roszczeniowyzdéa ,widzenie” mae by
ostatnie.

46.Nie zapominaj podzkowat Sadowi po wydaniu rozstrzygecia w sprawie. | to
niezalenie od tego, jakiej tei jest to rozstrzygrcie.

47.Nie daj s¢ sprowokowad na sali rozpraw.

48.Badz kulturalny — cokolwiek by to znaczyto.

49. Dotrzymuj stowa: méwionego i pisanego.



50. Staraj s nie stwarzé sytuacji zmuszagych do przeprosin. Przeprasgakoga za
COS: przyznajesz gido czege, za co jeste winien. Tym niemniej, j@i zawinites,
przeprgd. | to bezwzgidnie. Nie klucz, nie mt. 1dz prosto. Raz po raz przebiegnij
100 metréw na wprost.

51.Po otrzymaniu substytucji, zapoznag g aktami: §d (sktad orzekary) nie mae
mie¢ ,przewagi aktowej” nad Tap

52.Po otrzymaniu substytucji, zapoznag ie spraw pod ktem problemu. Przeczytaj
odpowiednie przepisy dotygze sprawy.

53.Nie obiecaj, co nie lsy w Twojej mocy.

54.Nie ufaj orzecznictwu, ale je znaj. Zmienia.sOdwotywanie s do niego, jest
wyrazem lenistwa intelektualnego.

55. Pamttaj, ze ostatnie stowo natg do Sidu. Staraj i da&& mu argumenty wspiergje
Twoje stanowisko. Poni6Sadowi d& sie przekond, ze racje g po Twojej stronie, a
nie po stronie przeciwnika.¢8ziowie, w przeciwiastwie do tawnikdw, nie maj
mozliwosci ,uciag¢c komara”. § czujni. § krytyczni. Aczkolwiek i oni § omyini.
Rzadko bo rzadko, ale jednak.

56.Kazda sprawa jest inna. Nie wpadaj w rutyKazdy oddech jest inny, cligpodobny
do poprzedniego.

57.To przypadek,ze w wyrazie ,adwokat” mamy ziowieszgzkoncéwke: ,-kat”.
Chocia, (...) naszesrodki odwotawcze, zwlaszcza kasacje, zmieyzip egzekucji
rozstrzygne¢ drugoinstancyjnych.

58. Atakujac rozstrzygnjcie pierwszo— czy tedrugo- instancyjne, atakuj rozstrzyegie,
a nie osoby, ktora je wydaty. Atakuj matgra nie ludzi.

59.Dbaj o zdrowie. Jako chory mesz zaraa¢ innych. Mazesz by zrédtem choroby
innych. Jako chory nie jestgotrzebny, chybae dla Stiby Zdrowia i Przemystu
Pogrzebowego. (Ten ostatni stalersizwija, bo ten pierwszy kuleje).

60. Gdy podates sie sprawy, pamitaj, ze nie Ty jest& najwaniejszy.

61.Dla Klienta, ktory zleca Tobie spraw ktéry ptaci Twojemu patronowi za jej
prowadzenie, pargiaj, dla Niego, jego sprawa, jest napngejsza, chéby dotyczyta
ustalenia niewanosci umowy sprzedey jednego egzemplarza ,Gazety Wyborczej”.

62.1stnienie struktury organizacyjnej Adwokatury wyema Twoje w niej miejsce. Cho
jest& jednym z nas, nie masz prawa gtosu, atesmbie to prawo, gdy jechziesz ju
miat.

63.J&li masz cé do powiedzenia, nie wstydsie tym podzielé z innymi, chociaby na
forum naszego ,In Gremio”. Poddanie swoich przé&eiy krytyce innych, pozwala
udoskonalt przedmiot przemgen.

64.Inni 33 swiadkami naszego przemijania.

65. Nie jestd sam, cho jest& jedyny.

66.Uzycz kazusy od kolegébw z aplikacjigdowej, prokuratorskiej, radcowskiej,
notarialnej i przeanalizuj je. Od pagku do kaica.

67.Badz odwany, ale nie gtupi.

68.Prawnik to osoba, ktdra powinna umiezyta&. Czytaj przepisy i profesoréw z
Poznania.

69. Pamgtaj, ze nie tylko Ty oceniasz innych, ale innk t€iebie oceniaj.

70.Przy pierwszej rozmowie z pozbawionym wadlop uswiadom Go,ze: z kadym
dniem jest bliej wolnaci.

71.Jak przekonasz peilny skiaddb Najwyzszego,ze gsiad z parteru zalalgsiada z
trzeciego pjtra, maesz powiedzie ze jesté ,dobry”. Ale dopiero wtedy, gdy
przekonasz !



72.Badz krytyczny, zwlaszcza do siebie, ale nie upowszeghszczegodlnie swego
krytycyzmu w tym zakresie. Twoi ,przyjaciele” tylkozekaj na okaz, aby s¢
Ciebie pozby. Chocia ?

73.Pamgtaj, ze zostaté powotany nié¢ pomoc prawa.

(..)

Patrz punkt 1.

Szczecin, 21 grudnia 2006 r.



